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Организационно-правовая форма/Форма собственности

Открытое акционерное общество/Частная                                                       ОКОПФ/ОКФС   47/16
Раздел 1. Общие сведения о деятельности фирмы

Открытое акционерное общество «Уральский лесохимический завод» (ОАО «УЛХЗ») образовано в мае 2003 года. Учредителем общества является частное предприятие ОАО «СК-Пром». Уставный капитал ОАО «УЛХЗ» - 100 000 рублей. Численность работников на конец года составляет 240 человек. 

ОАО «УЛХЗ» включает несколько структурных подразделений:

· Цех 2 – основное производство (лак, флоет и т.д.);
· Цех 3 – основное производство (литейное связующее, нефтеполимерная олифа и пр.);
· Железнодорожный цех – вспомогательное производство (прием и отправка вагонов с грузом);

· Автотранспортный цех (доставка сырья и материалов от поставщиков, доставка продукции покупателям);

· Производственная котельная – вспомогательное производство (обеспечение паром, горячей водой, производство теплоэнергии для сторонних организаций и нужд населения);

· Ремонтно-строительный цех – вспомогательное производство (ремонтные работы);
· Ремонтно-механический цех – вспомогательное производство (ремонтные работы);

· Электроцех – вспомогательное производство (обеспечение работы оборудования, оказание услуг местной связи);
· Локальные очистные сооружения – вспомогательное производство (сбор и транспортировка загрязненных стоков производства, транспортировка хозбытовых стоков);

· Цех КИПиА – вспомогательное производство (обеспечение работы оборудования).
Объемы продаж в 2007 году снизились в сравнении с 2006 годом на  3869,6 тыс.руб., что составляет 5,7 %. Анализ продаж приведен в приложении 1 к пояснительной записке. Из анализа следует, что некоторые виды продукции предприятие прекратило выпускать, появились новые виды продукции, предприятие по некоторым видам продукции перешло к производству на давальческом сырье. Основной объем продаж составляет лак ПФ-053, его доля в общей реализации – 49,37 %, литейное связующее «ТОП» занимает вторую позицию – 14,25 %, существенный объем – 10,50 % - занимает ингибитор флоет 80 %. Удельный вес остальных видов продукции составляет менее 5 % объема продаж по каждому виду. Предприятие ведет активную работу по поиску покупателей лака, поскольку производственные мощности используются лишь на 60-65 %. Сложность в реализации этого вида продукции заключается в нескольких причинах – большая конкуренция на рынке продаж, качественные характеристики нашего лака уступают лаку, произведенному на основе подсолнечных масел (которые для нашего предприятия слишком дороги) и т.п. Удорожание подсолнечных масел в 2007 году привело к тому, что многие производители стали переходить на технические масла, а потому возникли проблемы с приобретением сырья для производства. Кроме того, увеличение заработной платы на предприятии весной 2007 года привело к тому, что оборотные средства предприятия были исчерпаны, и к летнему сезону (самому выгодному по продажам) предприятие не смогло запастись сырьем, и объемы производства резко снизились (в сравнении с летними сезонами прошлых лет).
Основными покупателями продукции и потребителями услуг являются предприятия и население Свердловской области. Кроме того, в течение года была произведена одна экспортная поставка (литейное связующее «ТОП» -  в Казахстан).
Бухгалтерский учет на предприятии осуществляется в соответствии с законодательством России и локальными нормативными актами. Для ведения учета применяется программа бухгалтерского учета 1 С Предприятие.
Выручка признается в момент отгрузки продукции покупателю, расходы признаются в момент получения актов сдачи-приемки работ (услуг) и представления счетов-фактур.

Списание МПЗ в производство осуществляется по средней себестоимости.

Предприятие является плательщиком НДС, ставка НДС – 18 %, кроме продукции, поставленной на экспорт (0 % ставка).
Раздел 2. Изменения в учетной политике

Изменений в учетной политике не было.

Раздел 3. Характеристика финансового состояния
Финансовое состояние предприятия нестабильно. Полученных от реализации продукции и услуг денежных средств недостаточно для покрытия текущих расходов, поэтому предприятие постоянно привлекает заемные средства. По итогам 2007 года сумма заемных средств предприятия составила 245750,0 тыс. руб. (в 2006 году - 213819 тыс.руб.), в т.ч. сумма займов по векселям и договорам 240760 тыс.руб., сумма процентов по займам 14990 тыс.руб.

Как указывалось выше, объем реализации продукции снизился на 3869,6 тыс.руб., что составило 5,7 % от объема реализации 2006 года. Покупательский спрос колеблется в зависимости от сезона: летом поставки увеличиваются, зимой резко падают. Предприятие ищет возможности стабилизировать финансовое положение. В частности, некоторые производственные площади, которые предприятие не использует, сданы в аренду. В сентябре 2007 года предприятие начало реконструкцию закрытого ранее цеха, поскольку появилась возможность сдачи его в аренду. В процессе производства работ выяснилось, что крыша здания цеха находится в аварийном состоянии, а потому начались ремонтные работы, которые являются весьма дорогостоящими. В 2008 году договор аренды должен быть заключен, за счет чего предприятие планирует получить существенные доходы. В 2008 году планируется, также, начать производство новой продукции, для чего готовятся производственные мощности. Ведутся активные работы по продвижению на рынок нового вида продукции – рекомина.
Несмотря на трудности с реализацией продукции и нестабильность финансового положения предприятие своевременно производит расчеты с работниками по заработной плате и с бюджетом и внебюджетными фондами по налогам и сборам. Кроме того, на предприятии дважды в 2007 году повышалась заработная плата – с 1 февраля 2007 года на 25 %, с 1 октября 2007 года на 25 %.
Кредиторская задолженность перед поставщиками составила 6790 тыс.руб. ( в 2006 году - 10264 тыс.руб.), что ниже прошлогоднего уровня на  3474 тыс.руб. Просроченная задолженность - 2109,0 тыс.руб. Дебиторская задолженность покупателей составила 14539 тыс.руб. (в 2006 году - 18230 тыс.руб.), что ниже уровня 2006 года на 3691 тыс.руб. Просроченная задолженность покупателей составляет 7467,3 тыс.руб., из нее безнадежная – 6739,9 тыс.руб. (Приложения 2 и 3).
По результатам работы за год предприятие получило убытки в размере 46503 тыс.руб. (в 2006 году - 39553 тыс.руб.), в том числе от основной деятельности – 22184 тыс.руб. (в 2006 - 12978 тыс.руб.), по прочим доходам-расходам – 24038 тыс.руб. (в 2006 - 26618 тыс.руб).
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